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O firmě
Internetový obchod LYKE se zabývá
prodejem rychloobrátkového zboží,
strategie je zaměřena primárně na
výkonnostní marketing na platformách
Google a Facebook.



Problémy
Neřešil se prodej na
stávající klienty
Byla dělaná jednorázová
rozesílka bez úspěchu.

03
Vysoké náklady 
na akvizici

Efektivita marketingu
v PPC kampaních

Vzrostly ceny PPC a s tím
spojené dražší akvizice.

Větší konkurence v době
covidu v rámci PPC kampaní
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Personalizace a
predikce produktů
Web a email obsahují
personalizované produkty

ZDARMA nastavení
kampaní
Nastavení kampaní "Zpět do
košíku" a automatických
kampaní

Opakované chytré
nákupy
Rozesílka automatických
kampaní díky  DreamROI

Ušetření nákladů na
email marketing
Není nutné používat systém
Mailchimp

Doporučení
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Google Analytics

Výsledky 9 měsíců
Součet nákladů a obratu díky
systému DreamROI.

První měsíc je systém DreamROI ZDARMA

644.500,- Kč

140.391,- Kč



První měsíc je systém DreamROI ZDARMA.

Celkem náklady na DreamROI: 140.391,-

Celkem obrat díky DreamROI: 644.500,-
Počet objednávek: 1187
Ušetření času:  38 hodin

Výsledky 9 měsíců
Součet nákladů a obratu díky
systému DreamROI.



Kontakt

Email 
support@dreamroi.com

Web:
www.dreamroi.com

Telefon: 
725 663 443
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